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Julian Slou - CEO

Con una trayectoria
profesional como directivo,
formador, consultor, inversory
empresario. Ha estado
vinculado a proyectos de
innovacion en la
administracion publica,
nuevos modelos de retail y
ecommerce, el hotel del futuro
y dinamizacion de turismo.
CEO Applitalent.

Iris Pérez
Directora negocio

Gestion de equipos.

Especialista en alto rendimiento.

Ha impulsado iniciativas en
desarrollo del talento, politicas
de género, sostenibilidad en
conservacion oceanicay
liderazgo, en los ambitos:
educativo, deportivo y
empresarial.

Equipo Aula 2030

Alfons Rosell
Director Servicios

Expert en RRHH. Director de
persones, organitzacio,
sistemes, serveis generals,
gestio pressupostaria i
contractacio, durant més de 25
anys en diversos ambits de
I'administracio publica.
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Se valora que en los proximos 5 anos el
mercado de la formacidn virtual tanto en
empresa como de acceso directo del
usuarios, se triplicard debido al upskilling y
reskilling laboral.

El ofrecer accesos a entornos mas “friendly”
y experienciales serd el factor diferencial.
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a Marta (Formadora)

e Falta de recursos en etapas pre-evento y post-evento.
o Fa ta de herramientas de traduccion a tiempo real.
o %} e Ia e Falta de elementos que hagan mas inmersiva la formacion

< U Unificar la promocion, imparticion y seguimiento formacion.
t — 09 Qleg |éVpa ra Formaciones multi-formador, tipo congreso o mesa abierta.
soluélonar Ias

a Joan (usuario formaciones online)

e Aula sin herramientas de interaccion e inmersion.

n*St fas m‘*‘\ ZE e Falta de un espacio activo de networking de los participantes.

| P e Falta de modelo de facturacion mas flexible: cuota de servicio.

f ' “" T (-169] To) B S e Falta de elementos de recompensa y reconocimiento grupal.
_— < e Falta de adaptabilidad a niveles de aprendizaje del usuario.

LA

. o . L —y . AULA 2030
(*) Resultados sondeo de opinion prototipo. Publicos objetivo de profesionales. @ el aula del futuro



¢Innovamos?

Actualmente ya existen millones de espacios

formativos presenciales que repiten sus carencias
y errores.

¢ Por qué no crear un hub
virtual en el que “viajar” a la
oferta formativa que realmente
necesitamos?
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Nuestra propuesta de valor

AULA 2030 es un hub de la formacion, un espacio activo
virtual en metaverso de mdxima interacciéon a tiempo real
entre la oferta global de conocimiento y la comunidad
potencial y usuaria de esta.

"La formacion se transforma:
practica, inmersiva y preparada para el futuro”
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Entorno - Experiencia Comunidad

Un enforno de impacto Una experiencia inmersiva Un entorno amigable y de
activo y de gran interaccion y sensorial que potencie, facil interaccion que
enfre marcas, contenidos y ayude y motive el promueva la creacion de
comunidad. aprendizaje del usuario. comunidad.
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3 PILARES DE NUESTRO MODELO @ AULA 2030
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. Como transformaremos
el modelo formativo actual?

Creando un Unico ENTORNO AULA VIRTUAL bajo el modelo PHYGITAL
Creando un modelo formativo practico con ACTIVIDADES INMERSIVAS
Creando una solucion INTEGRAL en fases pre-evento y post-evento.
Creando una COMUNIDAD con herramientas activas de networking.
Creando una PERSONALIZACION de la experiencia a través de IA.
Creando herramientas de PROMOCION para los partners de contenido.
Creando una HUB GLOBAL de formaciones y eventos al que “volar”.

Y es que los nuevos entornos formativos van
mas alla de una oferta de contenidos.
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IMPACTO Y MERCADO OBIETIVO

Phygital: Intfegramos en una plataforma la formacién presencial y
virtual cémo una experiencia Unica inmersiva.

Innovacion: Nuevos modelos de gestion y monetizacion.
Inclusion: Programas sociales alineados con los ODS 2030.

Excelencia : Evaluacién basada en métricas e impulso de la
inmersion 3D.

Personalizacion: Adaptacidon a usuarios e instituciones.

Expansion: Tecnologias, mercado potenciales, acuerdos
internacionales y promocién global.

“La tecnologia sumada a la pedagogia”
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VIABILIDAD:
MUESTREO Y VALORACIONES

e Prueba piloto: Hemos testeado el producto. Valoracién: 7/10.
e Claridad y concrecion: Hemos simplificado el discurso para adaptarlo al publico objetivo.

e Segmentacion generacional: Hemos diferenciado estrategias por edades, especialmente en tecnologias
como la realidad aumentada y el metaverso.

e Flexibilidad y facilidad: Delbemos incluir accesos y movimientos en el entorno faciles y naturales.
e Personalizacion: Debemos implementar herramientas inteligentes de personalizacion.
o Adaptacion linguistica: Debemos implementar una plataforma multilingue.

e Formacion complementaria: Equilibrar formacion virtual y presencial como opciones sinérgicas.
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FASE DESARROLLO:
OPERATIVA, INVERSION, COSTES Y PREVISION

FASE DESARROLLO FASE LANZAMIENTO FASE CRECIMIENTO FASE EXPANSION

FASE 6 MESES FASE 6 MESES FASE 12 MESES FASE 12 MESES 3 ANOS

Plantilla

15 pax é ¥

T 2

INVERSION 3%

o Q

400000 € S %

COSTEMENSUAL %3

60.000 €
FACTURACION MES
OES

BENEFICIO FASE

‘//5 360,000 €
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FASE LANZAMIENTO:
OPERATIVA, INVERSION. COSTES Y PREVISION

FASE DESARROLLO

FASE 6 MESES

Plantilla

FASE EXPANSION
FASE 12 MESES

FASE CRECIMIENTO
FASE 12 MESES

FASE LANZAMIENTO
FASE 6 MESES

3 ANOS

Plantilla

15 pax -é 9 30 pax -§ 0

INVERSION - &  INVERSION EN

400000 € S - 600.000€ S 3

COSTEMENSUAL %~  COSTEMENSUAL
00.000 € 120.000 €
FACTURACION MES FACTURACION MES
o€ 125.000 €
BENEFICIO FASE BENEFICIO FASE

-360.000 € — - 30.000€
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FASE CRECIMIENTO:
OPERATIVA, INVERSION. COSTES Y PREVISION

FASE DESARROLLO

FASE 6 MESES

FASE LANZAMIENTO
FASE 6 MESES

FASE CRECIMIENTO
FASE 12 MESES

FASE EXPANSION
FASE 12 MESES

3 ANOS

Plantilla b Plantilla Plantilla
15 pax -% g 30 pax L n 75 pax g v
) 25 ) 2 C ) & c
INVERSION 2%  INVERSION EN INVERSION 3 &
400000€ S - 600.000 € S 3 12MM € ES8
. a o
COSTE MENSUAL 3 S COSTE MENSUAL COSTE MENSUAL =
60.000 € 120.000 € 300.000 €
FACTURACION MES FACTURACION MES FACTURACION MES
0€ 125.000 € 360.000 €
BENEFICIO FASE BENEFICIO FASE BENEFICIO FASE

-360.000 €

30.000€
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FASE EXPANSION:

FASE DESARROLLO FASE LANZAMIENTO FASE CRECIMIENTO FASE EXPANSION
FASE 6 MESES FASE 6 MESES FASE 12 MESES FASE 12 MESES 3 ANOS
Plantilla : Plantilla ) Plantilla Plantilla
15 pax 29 30 pax 2 v 7> pax S & 200 pax 88
, 3: : ;2 ' - SN 3
INVERSION 28 INVERSION EN INVERSION 3 & INVERSION 5 8
400000 € E§ % 600.000 € § 3 12MM€ £8 24MM € $3
. . N O — —
COSTE MENSUAL $>  COSTE MENSUAL COSTE MENSUAL = COSTEMENSUAL _ =«
60.000€ 120,000 € 300.000€ TMM€ k’ ~ \
, , ilhd
FACTURACION MES FACTURACION MES FACTURACION MES FACTURACION MESy “
o€ 125.000 € 360.000 € 15> MM € -‘ / _ af §
BENEFICIO FASE BENEFICIO FASE BENEFICIO FASE BENEFICIO FAS (4 ,l
-360.000 € 30.000€ 720 MIL€ 18BMM € \\ s
S’
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INTEGRACION INNOVACION-.
Oferta y demandga’ Desarrollo tech y modelo de
formativa ; negocio
PHYGITAL INCLUSION
Tronsformqmon presencic Compromiso soeial
y online ODS203O

:
COMPETITIVAD

Inversion y control de costé Interaccion y cooperacion
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~ Julian Slou - CEO
empRHeﬂ _ Iris Pérez - Directora de negocio
Aedipe Catalunya Alfons Rossell - Director de servicios



